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NDS to expand Channel of Solution­Provider Partners throughout North America 

NDS Systems, “The One­Dollar ERP Company,” has engaged with over 18 channel partners to offer 

small­ and medium­sized businesses an affordable enterprise­class software solution that unites multiple 

business processes in a single integrated application. 

CLEARWATER, Fla., August 28, 2008 ­­ To fulfill its goal of minimizing the cost of implementation for its 

customers, NDS is building a network of solution­provider partners throughout North America. This 

business model is intended to result in potential savings for customers who reside within driving distance 

of the channel partners' home offices. NDS has set a goal of recruiting 100 partners by the end of 2009, 

with a design to have a partner in every major manufacturing and distribution area of North America. 

NDS is ahead of its recruitment goal, on pace to add 50 partners by the end of 2008.  “We are expanding 

our search for partners to include the Midwest part of the US, Canada and west of the Mississippi,” said 

Don Voelkert, CEO of NDS in a recent interview. 

Graeme Nichol of Arcturus Advisors, a partner of NDS, compliments NDS for providing an extensive 

partner portal with sales and marketing collateral, plus sales and technical support. 

"Most of the business owners do not come from a tech background and do not really understand that the 

right ERP tools could improve their ability to run their business," Nichol says. "While this could create a 

challenge for sales, using NDS' marketing and sales support and collateral has allowed me to generate 

leads and demand for my firm’s services among our customers. NDS understands customers have many 

concerns when considering an ERP solution and the $1 ERP License takes away their major reservation. 

­more­



For more information on becoming a NDS Channel Partner, please visit www.OneDollarERP.com 

Media contact: Don Voelkert, 727­538­2250 ext. 1207, don@ndsapps.com 

About NDS Systems 

Since its inception in 1985, NDS Systems ­­ the "One­Dollar ERP Company" ­­ has committed itself to 

offering a comprehensive suite of world­class manufacturing, distribution, service and financial software. 

Recognizing in 1998 that the Internet changes everything and that companies would trend toward an e­ 

business model, the company re­engineered its entire Enterprise Resource Planning (ERP) software to a 

multi­tier architecture with totally integrated business logic that provides a Web­based business system 

for the real­time, online enterprise. The NDS enterprise customer base spans the manufacturing, 

distribution and service sectors, with revenues of $10 million to $500 million. 
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